Universidade Federal do
Reconcavo da Bahia
DESAFIO SerTao Empreendedor
REGULAMENTO FASE 1 — UFRB CETENS

1. Apresentacgao

1.1. A Universidade Federal do Recbncavo da Bahia campus CETENS e a Rede de
Educacdo Empreendedora de Feira de Santana torna publico e convida os interessados a
apresentarem propostas de negoécios para o DESAFIO SerTao Empreendedor a ser
realizado na Semana Global de Empreendedorismo, conforme as regras estabelecidas
neste Regulamento.

1.2. O DESAFIO é um concurso de propostas de negocios inovadores voltado aos
estudantes de cursos de nivel superior e/ou nivel técnico de instituicdes de ensino com
campus em Feira de Santana e regiao.

1.3. O DESAFIO é composto por 3 fases distintas, conforme explicitadas a seguir:

- Fase 1: Desenvolvida na InstituicAo participante para selecdo interna de até 03
propostas. Realizada no periodo de 01/09 a 27/09/2018.

- Fase 2: Desenvolvida pelo Sebrae para selecdo de 02 ou 03 propostas ENTRE todas as
instituicdes participantes. Realizada no periodo de 02/10 a 22/10/2018.

- Fase 3: Apresentacdo das propostas selecionadas para Fase 3 na Semana Global de
Empreendedorismo de Feira de Santana e entrega de premiacfes e certificados.
Realizada em 09/11/2018, das 08h as 12h, em local a ser divulgado.

2. Objetivo

2.1. O DESAFIO tem como objetivo estimular o empreendedorismo, capacitar novos
empreendedores, e fomentar o surgimento de novos empreendimentos inovadores,
propiciando o intercAmbio de experiéncias, saberes e informagdes, bem como favorecer o
contato com a cultura, terminologias e procedimentos relacionados ao empreendedorismo
e inovagdo para uma melhor qualificacdo empreendedora de jovens estudantes.

3. Requisitos para Participacéo

3.1. Os participantes, organizados em equipes, deverao submeter, conforme calendario,
suas propostas de negoécio com as descrigfes para 0s campos apresentados no Anexo 1 e
Anexo 2 deste regulamento.

Paragrafo 1°. Cada participante podera participar de uma Unica equipe e cada
equipe podera submeter somente uma proposta de negdcio. Caso a mesma equipe
envie mais de uma proposta, somente a proposta mais recente sera considerada.
Paragrafo 2°. Ao preencherem, os participantes declaram que as descrigbes da
proposta de negoécio submetida € de autoria exclusiva dos participantes, e
declaram que seus dados pessoais sdo verdadeiros e proprios.



Universidade Federal do
Recbéncavo da Bahia
Paragrafo 3°. Ambos os anexos devem ser enviados em formato pdf e em

arquivos separados para o0 e-mail DESAFIO.UFRB2018@GMAIL.COM,
objetivando garantir a isen¢ao no processo de julgamento pela comisséo.

3.2. Cada proposta deve ser enviada por uma equipe de 2 (dois) a 5 (cinco) participantes,
devendo todos os participantes serem estudantes regularmente matriculados, no momento
da submisséo.

3.3. As equipes com propostas de negécio deverdo comparecer no dia e horario definidos
no calendério para realizar apresentagéo presencial perante banca de avaliagao.

3.4. E vedada a participacéo de estudantes que possuam vinculo de parentesco com 0s
membros da comisséo julgadora e da comissdo organizadora.

4. Avaliagdo

4.1. A UFRB de acordo com os critérios de avaliagdo abaixo, ira realizar seletiva das
propostas de negdécio quanto ao projeto escrito.

Critérios de avaliagao do projeto escrito:
a) Oportunidade de negd6cio e seu impacto (20 pontos)
b) Delimitacé@o e potencial do segmento de clientes (10 pontos)
c¢) Proposta de produto/servi¢o: adequacéo, diferencial e inovacéo (40 pontos)
d) Viabilidade econdmica, rentabilidade e perspectiva de crescimento (20 pontos)
e) Histdrico e potencial da equipe (10 pontos)

4.2. As equipes cujas propostas forem selecionadas na escrita, deverdo realizar
apresentacdo em formato de pitch, com tempo de apresentacdo em 5 minutos, e serdo
avaliadas e arguidas por uma banca de avaliadores conforme critérios abaixo.

Critérios de avaliagao do pitch:
a) Apresentacao e dominio do tema (10 pontos)
b) Oportunidade de negécio e seu impacto (20 pontos)
c) Delimitag&o e potencial do segmento de clientes (10 pontos)
d) Proposta de produto/servico: adequacao, diferencial e inovacao (30 pontos)
e) Viabilidade econdmica, rentabilidade e perspectiva de crescimento (20 pontos)
f) Historico e potencial da equipe (10 pontos)

5. Premiacéo

As trés propostas selecionadas serdo classificadas e indicadas para o Desafio Jovem
Empreendedor a ser realizado pelo Sebrae na Semana Global de Empreendedorismo.

6. Calendario
01/09/2018 — Data limite para envio das propostas de negécio

04 a 22/09/2018 — Avaliacdo das propostas de negdcio pela banca avaliadora
24/09/2018 — Divulgacéo das propostas aprovadas para apresentacao do pitch
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26/09/2018 — Apresentacdo do pitch para banca avaliadora
27/09/2018 — Divulgacgdo das propostas de negdcio selecionadas para o Desafio Jovem
Empreendedor

7. Disposic¢des finais

7.1. O nédo cumprimento de qualquer item deste regulamento poderd desclassificar a
proposta apresentada.

7.2. Os casos omissos serdo dirimidos pela Comissdo Organizadora do Desafio.
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ANEXO 1

CODIGO DO PROJETO E

1 - Nome do projeto

2 — Participantes/matricula

3 — Orientador(es) do projeto
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ANEXO 2

CODIGO DO PROJETO m

PROPOSTA DE NEGOCIO

1. Qual o problema que vocé esta resolvendo ou necessidade que vocé estd atendendo?
(Descreva objetivamente o problema e qual a relevancia dele, como vocé sabe da
existéncia deste problema) [2000 caracteres]

2. Quem é o seu cliente? (Descreva o segmento de clientes, as suas caracteristicas e seu
tamanho) [1000 caracteres]

3. Qual sua proposta de produto/servico para resolver o problema? (Descreva as
caracteristicas e os beneficios da sua solugdo, destaque o que ha de inovador na sua
proposta, qual o seu diferencial em relacdo as solugBes existentes, diga 0s aspectos
relevantes da proposta e como gera beneficios aos clientes) [3000 caracteres]

4. Como os clientes lidam com o problema hoje, antes da sua proposta? (ex: concorrentes
atuais, produtos/servicos alternativos) [2000 caracteres]

5. Como planeja obter receitas (dinheiro) com sua proposta de negécio? (Descreve seu
modelo de negdcio, tente estimar suas receitas a partir do tamanho do mercado) [1000
caracteres]

6. Quais sdo as principais atividades e recursos necessarios para sua proposta ser
realizada? (Quais os ativos materiais, intelectuais e financeiros e quais atividades precisa
fazer para produzir e entregar a solugdo ao cliente e manter as receitas, quais seriam 0s
parceiros externos) [1000 caracteres]

7. Qual o histérico da sua ideia? Qual o estagio atual da sua proposta de negécio? (Uma
ideia ou uma proposta, ha um protétipo, validou sua proposta com clientes, realizou
vendas iniciais) [1000 caracteres]

8. Qual é sua equipe atual? Porque acreditam que podem empreender essa ideia? (Quais
as competéncias e experiéncias relevantes dos integrantes, quais as motivacdes para
empreender, quais competéncias que ainda faltam para equipe) [1000 caracteres]



